
De nombreux outils de promotion sont disponibles dans la section Trousse du participant de la page internet
de la Marche : affichettes, bandeau Facebook, signature pour vos courriels, etc. 
N’hésitez pas à les utiliser et à les partager avec vos équipiers. 

Personnalisez votre page
Ajoutez une photo ou une image, racontez votre histoire. Expliquez ce qui vous motive à
participer à la marche de la Maison. Les gens sont plus enclins à être généreux s’ils
comprennent vos motivations.

Dressez la liste de vos contacts
Établissez la liste de toutes vos connaissances. N’oubliez personne : famille, amis, contacts
professionnels, voisins, médecin, banquier, comptable, etc. Le nombre de dons que vous
recueillerez est étroitement lié au nombre de personnes que vous solliciterez.

Envoyez un courriel
Envoyez un courriel à vos contacts pour solliciter leur appui. N’oubliez pas d’indiquer vos
motivations à participer à cet événement. Partagez le lien vers votre page personnelle de
collecte de fonds que vous aurez créé sur le site de la Marche. N’ayez pas peur de relancer
afin d’obtenir une réponse ou un engagement. Il faut souvent quelques relances afin de ne
pas tomber dans l’oubli.

Utilisez vos réseaux sociaux
Envoyez un message personnel aux amis. Mettez votre statut à jour régulièrement et
demandez le soutien de vos contacts. Partagez les bonnes nouvelles de votre campagne et
surtout, n’oubliez pas d’inclure le lien vers votre page personnelle. Servez-vous des visuels
disponibles dans la section Trousse du participant du site internet de la Marche de la
Maison.

Remerciez vos supporteurs
Prenez le temps de dire merci aux gens qui vous font un don. Une fois l’événement terminé,
partagez avec eux et sur vos réseaux sociaux des photos de l’événement.
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